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PARTN ERPROGRAMM
FUR HANDLER

Wachstum, Innovation und
Erfolg — Gemeinsam! -

Max Grife & Frerre Back




Wer wir sind? @ Air Liquide
Das Team “Mittelstand & Handwerk”

Max Grife Oliver Wirth Pierre Bach
Regionalleiter Oct Techniccher Experte Vertrichspartuner & Strategie
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Die AIR LIQUIDE Gruppe - Was machen wir iiberhaupt? @ AirlLiquide

Unsere Expertise: essenzielle kleine Molekule

Sauerstoff, Stickstoff und Wasserstoff sind Kleinmolekiile von grundlegender Bedeutung. Sie verkorpern
die wissenschaftliche Expertise von Air Liquide und bilden das Kerngeschaft des Unternehmens.

Die Luft zerlegen und die Vorteile ihrer Molekile aus natiirlichen Ressourcen unseres Planeten
Bestandteile nutzen herstellen
SAUERSTOFF ARGON HELIUM SILAN ACETYLEN KOHLEN-
UND MONOXID
EDELGASE
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Industriegasen in Deutschland: Enormes Marktpotential
Warum sich Schweissgase fur Ihr Business lohnen

—
SCHWEISSER QICAMPUS
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Der Weg des Gas vom Werk bis zum Brenner
Sicherstellung der Gasversorgung durch regionale Partner

1. PRODUKTION

1. PRODUKTION

+ Zentrale GroBanlagen
+ Vor-Ort-Produktion
beim Kunden
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2. TRANSPORT & VERTRIEB

VERTRIEBSPARTNER

2.TRANSPORT & VERTRIEB

» Pipeline-Transport (GroBmengen)
« Tankwagen-Belieferung (Mittelmengen)
+ Gasflaschen-Vertrieb (Kleinmengen)

VDS Tagung

@ AirLiquide

3. UNSERE BRANCHEN
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@’@ fes
INDUSTRIE =)
Metall, Chemie,
Automobil,
Food & Pharma

C—

©® GESUNDHEIT

Krankenhauser,
Homecare

©® ELEKTRONIK &
TECHNOLOGIE ]
Halbleiter, Displays, &

Photovoltaik

® ZUKUNFTS-
TECHNOLOGIEN o
Biomethan, [ ) A
Wasserstoff,
Energiewende 6

@ AirlLiquide




Warum ist der Gasevertrieb ein Mehrwert fuir Sie? @ airLiquide
Technische Gase als Wachstumsmotor fur Ihr Schweilltechnik-Geschaft

SchweiBtechnik& Gase @®@ & (o

st Kunden Knowhow Wachstum
—~—
1€ Schweilitechnik
~O’ 15€ Gase Kundenbediirfnisse Technische Expertise Zusatzliche Kunden im
Kunden begeistern Innovationen (USP) Kerngeschaft
1€ SchweilRzusatze One-Stop Shopping Schweisser Campus VeErbraq;:hsguter
) . rweiterung
~0,65€ Gase Effizienz Trainings Produktportfolio
Cross-Selling
SCHWEISSER gl 4 CANPUS Up-Selling
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Das Air Liquide Partnerprogramm é

Ganz Individuell - GAS geben mit einem starken Partner

@ nirlLiquide

Gase-Vertrieb \&

/ \
. , . ’ Gase-Center
\.\___//

\/ — . Profi Vertrieb

Griindung eines

: ‘ + Wachstum/Akquise gemeinsamen
Vermittler Abholpartner o . ¥ol[e§ Produktprogramm Unternehmen.
= : T + Auslastung + Training
§ Delictnicho Epetion - Verkauf » Fuhrpark/Personal + SchweiBterCampus E:,’Zv‘,‘,',‘gv;’ ﬁi;‘)"e"
Prgdul?tprogramm : 3ross"- SSeIII:_ng A ; &:rr:‘deanfz?‘uenz Finanzkraft eines
« Keine Lagerflache Kpse eI B Pag Gasekonzerns in Ihrem
notwendi » Kundenfrequenz in onus -
Y « Budget regionalen Umfeld
- Beratung und Verkauf Ihrem Shop Hegs ;
* Attraktive » Auftragsabwicklung

tibernehmen unsere

Spezialisten « Entscheidungsfreiheiten

Verdienstmaglichkeiten

Unsere Produkte erganzen sich perfekt:

Fokus von AIR LIQUIDE sind Technische Gase - wir sind kein Wettbewerb im Bereich “Schweilltechnik” fiir Sie




Gemeinsam durchstarten
Mit System zur Marktfuhrerschaft fur
Schweill-Equipment und Gase

Erstgesprach
Erwartungshaltung,
Rahmenbedingungen & Ziele

Zeitplan

Erstbestlickung Wie & Wann wollen wir
Erste Trainings zu IT gemeinsam starten
& Sicherheit
Step 2
Aktionsplanung
zum Markt, Preisen, etc. Kampagnenplanung

Step 5
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TOPartner

MaRnahmenkatalog

e Gemeinsame Analyse
des regionalen Landkreis
& Wettbewerb

e Erstellung eines
gemeinsamen
Aktionsplan

e Knowhow Transfer (Training)
im AIR LIQUIDE
SchweisserCampus

e Erstellung von Potentiallisten
via Adressbroker von Air
Liquide

e Gemeinsame Besuche
und/oder telefonische
Ansprache der
Schweiltechnik &
Gasekunden

e Ansprache aller Kunden im
eigenen Shop auf Gase

e Gemeinsame Hausmesse
e Digital: Werbung und

Kampagnen wie Google &
Uberall

EUR IM - Busilvé&S Tianmgels Excellence

...1.Jahr spater

©

~100 Neukunden
> 4000 Cylinder

=

Boni & Provision

@ AirlLiquide



Die Abwicklung

Einfach, digital, modern

Voraussetzung fiir ein Gaslager

Willkommen im

e Geeignete Lagerflache (wir unterstiitzen bei der
Bewertung)
e Fuhrpark (Optional)

Die Abwicklung

e Online Plattform (Distributor Portal) SU—
o Auftragserstellung/Lieferschein/Barcode

ECOPASS Vertriige - DocuSign, was ist das?

o Neukundenanlage B0 ot — Som— S et A
o Preise i e B ke i b,

PC & Drucker wird benétigt o

Signature Pad, Scanner
Fuhrpark (Optional)
Automatischer Lagernachschub

Vertriebspartner-Portal

@airliquide

Google

SCHWEISSER CAMPUS

RAWIENBERG,

RAWIENBERG

Wen wir suchen? Handler die...

e ..gut vernetzt und hungrig sind “out of the box”
zu denken

RAWIENBERG,

RAWIENBERG.

MARTIN LOSS

F
s

e . .Interesse haben mit Verbrauchsgiitern zu
wachsen
e ..eine Entrepreneur Mentalitat mitbringen
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Und wann starten wir? Fordern Sie uns heraus!
Mit vielen Handlern verbindet uns eine erfolgreiche Partnerschaft uber Jahrzehnte

,Gute Partnerschaften sind wie eine perfekte Naht: Belastbar, tiefgehend und fur die Ewigkeit gemacht.
Lassen Sie uns heute die Basis dafur legen in volatilen Zeiten eine starke Verbindung zu schaffen.”




